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AVEC MEHDI MIRA

Le développement urbain de Montpellier et son agglomeration n'a échappé & personne.

Les terrains a batir deviennent de plus en plus rares et leurs valeurs augmentent régulierement.
Devant ce constat, les promoteurs immobiliers sont particulierement actifs auprés des propriétaires
vendeurs. Afin de soutenir les propriétaires face a de grosses sociétés, |'entreprise Mayfair Patrimoine
vient les conseiller et les soutenir dans la négaociations Rencontre avec Mehdi Mira, son président.

Directeur du développement fonger dans de grandes entreprses
specialisees dans le secteur de |'immabilier, Mehdi Mira a fonde
en novembre-2014 "agence de conseil et de-transaction Mayfair
Patrimoine, En pamlléle de 2 vente de programmes neufs et de
biens anciens de bonne facture, Un deépartement de consells ef
immokilier a yu lejour « Cest notre particularite; expligue e jeune
président. [ est orienté vers les praprietaires fonciers veneeurs
de terrains lis sont souvent sollicités par les promoteurs mals on
constate quil y @ souvent un deticit dans le mpport de torce qui
n'est pas évident... Les progriétaires pensent connaitre les régles
et le marché mais s& retrouvent a signer des contrats qui au final
ne cortespondent pas a leurs attentes. || noest pas rare gue| on
soit-sallicités bien en amont par des propriétaires qui souhaitent
savoir ce que vaut leur terrain-et guelles-sont les possibilités
d'aménagement. A ce moment-1a, nous réalisons un audit avec les
différents professionnels qui travaillent avec notre groupe afin de
définir la faisabilité, |a constructibilité pour estimer au plus juste
la-valorisation potentiele du terrain, Selon les cas, nous menons
la negociation avec les promoteurs qui ont deja’ pris contact avec
les proprigtaires ou on peut aussi arenter ces deriers vers des
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promoteurs dont nous nous assurenns qu'ils auront des conditions
qui répondrant aux exigences des praprigtalres, »

Ce service & un prix bien-sir, il faut compter seton I3 taille et la
valetr du ferrain entre 2.5 et 6 % du total de la transaction finale
QuiLS0Mt le pils SOuvent d la Chdaroe duvendeur, ce L i assure Que
585 intéréts sont defendus de facon independante sans privilégier
un promoteur plus qu'un autre... « Par rapport a un avoct qui
intervient quand le conflit est déja 1a; nous intervenons bien en
amont pour sacuriser la faisabilite, le montage et la promesse
de venta. Cette derniere etape est realiseg en partenanat avec
un nptaire bien sin, Nous venons vialment en dgecompagnement
pour signaler et comger des aspects preblématiques du contrat,
Au final, c'est toujours le praprigtaire qui decide en fonction des
différents sc@narios gue nous Wi proposans: || n'est pas question
pour nous de prendre la decision a sa place mais || peut chosh
grace 3 Mayfair Patrimone en toute connalssance de cause. Nous
sommes - intervenus plusieurs fois @ Montpellier et notre savoir-
faire s'exporte aujourdhui hors de | agolomération, notamment en
region parisienng. o



